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OPINION

Los elegidos evitan los desastres

olia pensar preocupada que Esta-

dos Unidos estaba a punto de ser

tomado por extremistas que creen

con sinceridad en la llegada del
Apocalipsis y que ellos y sus amigos serian
llevados a un refugio paradisiaco. Pero lue-
go lo he pensado mejor. El pais esta real-
mente en la garra de extremistas decididos
a llevar a cabo el climax biblico -la salva-
cién de los elegidos y la incineracion de las
masas- pero sin intervencién divina. El cie-
lo puede esperar. Gracias al floreciente ne-
gocio de los servicios privatizados de aten-
cién a los desastres, estamos teniendo el mo-
mento del éxtasis aqui en la tierra.

Basta observar lo que esta ocurriendo en
el sur de California. Incluso mientras los in-
cendios forestales devoraban grandes exten-
siones de tierra en la regién, algunas vivien-
das que estaban en el centro
del infierno quedaron intac-
tas, como si las hubiera salva-
do un poder superior. Pero
no fue la mano de Dios. En
varios casos, se traté de la ta-
rea de Firebreak Spray Sys-
tems.

Firebreak es un servicio es-
pecial ofrecido a los clientes
por el gigante de las asegura-
doras American Internatio-
nal Group. Pero solo si usted
vive en las regiones mas ricas
del pais. Miembros del grupo
de clientes privados de la em-
presa pagan un promedio de
19.000 ddlares para que sus
viviendas sean rociadas con
un material que retarda la ac-
cién del fuego. Durante los in-
cendios forestales, las unida-
des moviles que se desplaza-
ban en camiones de bombe-
ros de color rojo solo extin-
guieron incendios para sus
clientes.

Uno de ellos describid la
escena de la revelacién mo-
derna. “Basta imaginarlo”,
contd al periddico Los Ange-
les Times. “Usted esta en me-
dio de un incendio forestal.
Hay humo por todas partes.
Llamas por todas partes. Co-
lumnas de humo que surgian
delas colinas. Y luego, un par
de tipos aparecen en algo
que recuerda a un camién de
bomberos y combaten los in-
cendios forestales y estan ahi, con el propd-
sito especifico de proteger su hogar”.

Y su vivienda en particular. “Hubo algu-
nos escasos incidentes —dijo uno de los bom-
beros privados a Bloomberg News- donde
estadbamos rociando (con espuma retardan-
te) y la casa del vecino ardié como una vela”.

Ahora que los departamentos de bombe-
ros de Estados Unidos han visto sus presu-
puestos reducidos al minimo, han desapare-
cido los dias de la respuesta rdpida, cuando
todos estaban autorizados a una proteccién
igual. Ahora, los desastres naturales comen-
zardn a ser abordados con un nuevo mode-
lo: la respuesta extasiada.

Durante la pasada temporada de huraca-
nes, los propietarios de viviendas en Flori-
da recibieron ofertas similares de costosa
salvacién por parte de HelpJet. Se trata de
una agencia de viajes que promete transfor-
mar “la evacuacién como consecuencia de

- un huracan en unas vacaciones para perso-
nas de la jet set”. Por una tarifa anual, un
conserje de la compafiia se ocupa de todo:
llevar al aeropuerto a los duefios de una vi-
vienda destruida, un viaje lujoso, y aloja-
miento en hoteles de cinco estrellas. Y lo
mas importante, HelpJet es una escotilla de
escape para los fracasos del Gobierno, tal co-

N. KLEIN, autora de ‘No logo: el poder de las
marcas’ y ‘Vallas y ventanas: despachos desde las
trincheras del debate sobre la globalizacién’

mo se demostrd durante el huracan Katri-
na. “No hay que hacer colas, no hay que li-
diar con multitudes, sélo una experiencia
de primera clase”.

HelpJet estd a punto de tener que afron-
tar una seria competencia de empresas mu-
cho més grandes. En el norte de Michigan,
durante la misma semana en que se registra-
ron los incendios en California, la comuni-
dad rural de Pellston estuvo atrapada en un

Florecen en EE.UU. las
empresas que dan servicios
privados a sus clientes en
casos de desastres naturales

intenso debate publico. La aldea estaba a
punto de convertirse en sede central del pri-
mer centro de respuestas ante desastres to-
talmente privatizado.

El plan fue idea de Sovereign Deed, una
nueva empresa con vinculos con la empre-
sa mercenaria Triple Canopy.

Como HelpJet, Sovereign Deed opera
con “las cuotas de socios como un country-
club”, segtin el vicepresidente de la empre-
sa, el general retirado Richard Mills. A cam-
bio de un pago de 50.000 ddlares, seguido

Existe otro principio para
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la simple conviccién de que
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por contribuciones anuales de 15:000 déla-
res, los miembros reciben “servicios exhaus-
tivos de respuesta ante catastrofes”, en caso
de que una comunidad sea afectada por de-
sastres causados por el hombre, capaces de
“causar graves amenazas a la salud publica
y/o al bienestar” (traduccién: un ataque te-

rrorista), por una plaga o por un desastre

natural.
Los socios reciben acceso a medicinas,
agua y alimentos, en tanto aquellos que pa-

gan bonificaciones especiales pueden ser
rescatados en misiones que solo se asignan
a personas muy importantes (vips).

Como otras companias privadas que li-
dian con desastres, Sovereign Deed esta
vendiendo la posibilidad de huir de los cam-
bios climéticos y de un territorio o un esta-
do afectado, mostrando los contactos que
sus ejecutivos lograron mientras trabaja-
ban precisamente para ese estado. Por eso
Mills, en recientes declaraciones formula-
das en Pellston, explic6 que “la realidad de
la FEMA (la agencia federal de administra-
ci6n de desastres que tan mal se comportd
durante el desastre del Katrina) es que care-
ce de infraestructura y que gran cantidad
de efectivos de la Guardia Nacional estan
en otra parte”.

Sovereign Deed, en cambio, asegura po-
seer “acceso directo y arre-
glos especiales con varios
centros de informacién na-
cionales e internacionales...
Eso permite que nuestro cen-
tro de operaciones de emer-
gencia ofrezca a nuestros
miembros una ventaja pri-
mordial en épocas de crisis”.
‘En esta version secular del
éxtasis, la mano de Dios es in-
necesaria.

Esa mano no es indispensa-
ble cuando hay agentes reti-
rados de la CIA y ex miem-
bros de las fuerzas especiales
conduciendo a los escogidos
asitios seguros. No hay nece-
sidad de orar, sélo de pagar.
sY quién requiere una celes-
tial Nueva Jerusalén cuando
se puede contar con Pellston,
que tiene flexibles politicos
locales y un aeropuerto regio-
nal sorprendentemente mo-
derno?

Sovereign Deed podria en-
contrarse pronto compitien-
do con Blackwater USA, cu-
yo presidente, Erik Prince, se-
fial en fecha reciente que
hay planes para ofrecer “el es-
pectro completo” de servi-
cios, incluida ayuda humani-
taria en desastres. Cuando
los incendios estallaron en el
condado de San Diego, cerca
del sitio donde se piensa em-
plazar la controvertida base
de Blackwater West, la em-
presa aprovecho la oportunidad para difun-
dir su ideario. Blackwater podria haber sido
“el centro tactico de operaciones para los
incendios en el condado Este”, dijo Brian
Bonfiglio, vicepresidente de la compaiiia.
“Imaginen qué beneficio podria obtenerse
si estuviésemos ahora operativos”, afiadio.

Para alardear de su capacidad, Black-
water ha estado distribuyendo alimentos y
mantas a personas en Potrero (California).
“Esto es algo que siempre hemos hecho”,
dijo Bonfiglio. “Esto es lo que hacemos”. En
realidad, lo que hace Blackwater, tal como
han aprendido los iraquies de manera dolo-
rosa, es no proteger comunidades enteras o
paises, sino “a los jefes”. Y esos jefes son
aquellos que pagan a Blackwater por sus ar-
mas y sus equipos.

La misma logica de pague-para-que-lo-
salven gobierna la 16gica de este nuevo sec-
tor de administracion de desastres con men-
talidad de country club.

Existe, por supuesto, otro principio que
puede guiar nuestra respuesta colectiva en
un mundo con propension a los desastres:
la simple conviccion de que cada vida es de
igual valor.

Para todo aquel que todavia cree en esa
idea tan loca ha llegado el momento de pro-
teger con toda urgencia ese principio.e
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